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Im Fall von Sedotec ist dieses Software-
Tool der Produktkonfigurator Vamocad,
mit dem die Schaltanlagen auf einfache
Weise und vor allem normgerecht geplant
werden konnen. Dabei visualisiert ein in-
tegrierter 3D-Viewer jede Konfigurations-
entscheidung als digitalen Zwilling.

Auch fir Stefan Milhens ist der Kunde
der dominierende Faktor seines unter-
nehmerischen Handelns. Der Geschafts-
fihrer von AmpereSoft, Anbieter von En-
gineering-Tools, hat jetzt mit InspiredE
gar einen Geschaftsbereich gegriindet,
der die Kundenzentriertheit in die Na-
mensgebung integriert hat. ,Wir als Ent-
wickler sind inspiriert von den Anforde-
rungen im Markt und den Ideen, die
durch unsere Kunden und Partner an uns
herangetragen werden, um dann wiede-
rum die richtigen Losungen zu erarbei-
ten’, betont Milhens im exklusiven Inter-
view mit dem SCHALTSCHRANKBAU. Ein
sehr méachtiges Hilfsmittel, um die Elek-
troplanung heute deutlich zu vereinfa-
chen, ist flr den InspiredE-Grinder die
kinstliche Intelligenz, ,die durch die Kom-
bination von Erfahrung und Wissen den
Anwender an die Hand nimmt und diesen
durch die Arbeit fihrt”

Von einem ganz ahnlichen Ansatz handelt
auch unsere Titelstory ab Seite 8. Denn

Editorial

»Radikale Kundenzentrierung” sei der entscheidende
Erfolgsfaktor fiir die Firma Sedotec in den vergange-
nen Jahren gewesen — so betont Dirk Seiler, Inhaber
des Herstellers von Kit-Systemen fiir Nieder-
spannungs-Schaltanlagen, mehrfach in unserem
Interview, das Sie ab Seite 18 in dieser Ausgabe

lesen kénnen. Bei Sedotec, wie bei anderen erfolgrei-

chen Unternehmen auch, spiegelt sich diese

Kundenorientierung heute zunehmend in der

einfachen Handhabbarkeit und Zuverlassigkeit

von Software-Tools wider.

Jirgen Wirtz,
Chefredakteur SCHALTSCHRANKBAU

die Kl-basierte Software Electrix Al 2026
aus dem Hause WSCAD versteht sich als
Tool, um ,eine neue Form der Zusam-
menarbeit zwischen Software und Inge-
nieurwissen’ zu ermaoglichen. Dabei geht
es darum, vormals getrennte Arbeits-
schritte — beispielsweise Layout, Verdrah-
tung, Beschriftung und Dokumentation —
zu einer durchgangigen Prozesskette zu
integrieren und somit die Elektrokonstruk-
tion zu beschleunigen und weniger fehler-
anfallig zu machen.

Dass moderne Tools fir die Elektrokon-
struktion auch die Fertigung ganz erheb-
lich vereinfachen konnen, zeigt das Bei-
spiel eines mit 24 Mitarbeitenden relativ
kleinen Schaltschrankbauers aus Stidba-
den, der seine Anlagen in Eplan plant und
diese Daten dann sowohl flir die mecha-
nische Gehause- und Stromschienenbe-
arbeitung als auch fiir die Drahtkonfektio-
nierung nutzt. Mehr dartiber ab Seite 58.

Wem dies alles zu software-lastig sein
sollte: Auch die Hardware-Interessierten
kommen bei der aktuellen Ausgabe auf
ihre Kosten. Viel Spald bei der Lektire!

—y W

Jiirgen Wirtz
jwirtz@tedo-verlag.de
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Mit Gber 4.000 Programmen aus der
Arduino Bibliothek perfekt fiir nahezu
jede Anwendung in der industriellen
Automatisierung, OEM und Gebaude-
automation.
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News

Normgerecht konfigurierte Schaltanlagen

mit direkter 3D-Grafikausgabe
Bereit fuir den
Superzyklus der Elektroenergie

Schaltanlagenbauer, Planer und Betreiber verlangen heute nach maximaler
Planungssicherheit, Transparenz und Effizienz (iber den gesamten Produkt-
lebenszyklus hinweg. Dirk Seiler, Inhaber von Sedotec, sieht darin einen wich-

tigen Teil der Energiewende.

SSE Herr Seiler, das vergangene Jahr
war nicht einfach. Wie beurteilen Sie
die Chancen fiir die Zukunft?

Dirk Seiler: Wir missen wieder ins ,ma-
chen” kommen. Gestaltung und Unter-
nehmertum leben von Ehrgeiz, Leiden-
schaft, Risikobereitschaft und Zuver-
sicht. Wer kein positives Bild der eige-
nen Zukunft hat und keine Vorstellung
von Wachstum und Verbesserung ent-
wickelt, wird sich auch nicht auf den
Weg zu neuen Losungen machen.

SSY Also tun statt jammern?

Mit Blick auf unsere Branche bin ich
Uberzeugt: Deutschland kann mehr.
Technisch und systemisch sind die
Trends, die unsere Branche seit Jahren
pragen, weiterhin ungebrochen. Digitali-
sierung und Elektrifizierung setzen sich
flachendeckend durch — und wir liefern
dafir die Losungen. Wir missen den
Blick nach vorne richten und unsere Zu-
kunft aktiv gestalten. Und dazu gehort
die klare Erkenntnis: Die Zukunft ist elek-
trisch. Wir sind bereit fir den jetzt begin-
nenden Superzyklus der Elektroenergie.

SSY wie soll das geschehen?

Damit das gelingt, missen wir eine ge-
wisse Tragheit Uberwinden — nicht nur
in der Blrokratie, sondern vor allem in
der Haltung. Wir sind erfolgsverwohnt
und kannten Uber viele Jahre hinweg
nur den Weg nach oben. Wenn wir auf
den Wachstumspfad zuriickkehren wol-
len, missen wir uns als Wirtschaft, aber
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auch als Gesellschaft ehrlich in die
Augen schauen und notwendige Veran-
derungen anstoflen. Jetzt gilt es, die
Armel hochkrempeln und machen.

SSY wie wiirden Sie die aktuelle Stel-
lung von Sedotec in der Energievertei-
lung beschreiben?

Wir haben die Branche auf den Kopf ge-
stellt. Mit unserem Kit-System Vamo-
con zeigen wir, wie Innovationen zu-
sammen mit radikaler Kundenzentrie-
rung und hoéchster Qualitat erfolgreich
sind. Seit der Einflihrung sind Uber
15.000 Vamocon-Anlagen installiert und
sicher in Betrieb. Unsere Kunden -
Schaltanlagenbauer, Installateure oder
Betreiber — konnen das Fabrikat der
Schaltgerate frei wahlen. Das kommt
gut an. So sind im Laufe der Zeit viele
Kunden zu Partnern geworden und Va-
mocon zur Nummer Zwei im Markt.

Bild 1 ,Jetzt gilt es, die Armel

hochzukrempeln und machen.”
Dirk Seiler, Inhaber Sedotec
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SSU pie aktuelle Strategie von Sedotec
baut auf Wachstum, Nachhaltigkeit und
Rentabilitat auf. Wie sehen Sie Ihre Po-
sition im Kontext von Industrie 4.0 und
digitaler Transformation?

Mit unserer Strategie gestalten wir die
Zukunft proaktiv. Sedotec begeistert
Kunden, wird noch nachhaltiger und ist
dabei profitabel. Die Kunden sind dabei
der dominierende Faktor im Spiel! Bis
2030 werden digitale Kanale der pri-
mare Interaktionsmodus und eine
starke digitale Prasenz unerldsslich fir
die Kundenbindung sein. Um hier ganz
vorne dabei zu sein, missen wir einen
USP bieten — nicht nur produktseitig,
sondern auch schon im Produktentste-
hungsprozess unserer Kunden.

SSE welche konkreten neuen Produkte
und Losungen erwarten lhre Kunden?

Die vergangenen Jahre waren wir mit
unserem Produktkonfigurator Vamocad
fdhrend in der Branche. Heute ist das
Mainstream und wir missen zusatzli-
che Services anbieten. So wurde der be-
wahrte Konfigurator im Bereich der Da-
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Bild 2 Der Empfang verkorpert das
Motto von Sedotec: frei, offen, innovativ.

frei

tenbereitstellung und Grafikausgabe
komplett modernisiert und auf eine zu-
kunftsfahige Basis gestellt. Durch den
Einsatz von Vamocad 5 entstehen
normgerecht konfigurierte Schaltanla-
gen mit direkter 3D-Grafikausgabe, die
sich nahtlos in das Gesamtmodell inte-
grieren lassen. An dieser Stelle ist eine
gute Balance zwischen Bestandigkeit
und stetigem Wandel zielflihrend.

SSU  Welche Vorteile ergeben sich
dabei fiir den Kunden?

Schaltanlagenbauer, Planer und Betrei-
ber verlangen heute nach maximaler
Planungssicherheit, Transparenz und Ef-
fizienz Uber den gesamten Produktle-
benszyklus hinweg. Building Information
Modeling bildet dafiir die Grundlage und
entwickelt sich mit konsistenten Daten-
modellen zum belastbaren digitalen
Zwilling der elektrischen Infrastruktur.
Technische Auslegung und rdumliche
Koordination erfolgen in Vamocad 5
vollstandig digital, nachvollziehbar und
ohne Informationsverluste. Diese Tiefe

offen

der Integration ist kein optionaler Digita-
lisierungsschritt mehr, sondern die zwin-
gende Antwort auf die steigende Kom-
plexitat moderner Bauprojekte.

SSE Welche Rolle spielt der Vertrieb in
diesem Zusammenhang?

Er bleibt der entscheidende Akteur flr
die personliche Kundenbeziehung. Das
klassische Produktvertriebskonzept
greift nicht mehr, vielmehr benétigt es
radikale Kundenzentrierung und techni-
sches Produkt- und Prozessverstand-
nis. Daher investieren wir gezielt in die
Weiterentwicklung unseres Vertriebs.
Nur so kdnnen wir die tiefgreifenden
Fragestellungen und die Vielfalt der
Branchenanforderungen abdecken.

SSE Was haben Sie sich personlich als
Ziele fiir die nachsten Jahre gesetzt?

Wenn wir unseren Kunden einen echten
Mehrwert bieten, sind wir erfolgreich. Es
geht dabei um mehr als technische Lo-
sungen — es geht um Vertrauen, Part-
nerschaft und personliche Nahe auf Au-

News

genhohe. Wer mich kennt, der weil3: Ich
bin ein Macher! Ich werde die radikale
Kundenzentrierung vorleben und Vamo-
con noch starker im Markt positionieren.

Sedotec ist ein etablierter Hersteller von
Kit-Systemen flr Niederspannungs-
Schaltanlagen. Die Schaltschranke
,Made in Germany" finden sich in den
unterschiedlichsten Anwendungen in In-
dustrie und Gebaudetechnik
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